
            自動車業界志望留学生向けの就活研修会 

          ―― 就活のための「ネタ探し、ネタ集め」 

 

 日本の自動車業界をめざす外国人留学生のみなさん。こんにちは！ 

エントリーシート（ES）や履歴書（CV）に書いたり、面接で話す内容に困っていませんか？中で

も、自動車業界は人気が高く、一般的なことを書いても目立ちません。 

 日本の自動車産業は長い歴史があります。車の性能や品質だけでなく、売り方や修理や中古車市場

作りなどいろいろな工夫をしてきましたが、そうしたことを本やネットで調べただけでは他の人と同

じことしか書けません。自分の目で見つけたこと自分の耳で聞いたことがあなただけの情報となり、

あなたの強みとなります。 

 そこで、下記のイベントで「ネタ探し、ネタ集めの会」を行います。ぜひご参加ください。 

記 

1.日時  7 月 6 日（土）11：00~14：00  13:00-14:00 は昼食（ランチ 1000円程度無料) 

2.集合  熱田イオンモール（金山）     ※集合後、日産自動車大商談会会場にご案内します 

3.内容  自分だけの情報 100個収集 

【方法】   上記場所では日産自動車の新車販売を行っています。 

                一般の人への販売会ですが、ここで積極的に観察・質問しましょう。 

最新製品や販売についての生の情報や生きた工夫が得られます。 

質問の例としては、 

    【理系】  ・最新の搭載機能・技術の内容（例：90度開くドア） 

               ・それは何を解消するためか（お母さんが子供を抱えたまま座らせる） 

               ・そこに着目したのは（その車のターゲットは 20-40 台の女性） 

               ・他にどんな工夫が（乗り降りしやすい低い車高） 

     結論：新車の購入は女性が買う⇒小回りの効き中が広い小型車 

     ということは、ES の内容⇒小型車開発に必要な（小型化）技術について書く 

    【文系】 ・どうして社外販売会を行うか（販売店に来る人の減少） 

 ・どうしてイオンモールか（買い物は必ず家族で来る⇒意思決定がしやすい） 

              ・子どもの遊び場や抽選会場が一番奥なのか（全部見てもらえる） 

      結論：新車の販売は、運転者でなく子供も含めた家族の満足度で決まる 

     ということは、ES の内容⇒車と家族の関係について書く 

4.その他 事前のオリエンテーションと ES に使う情報の選択はメンバー決定後指導します。 

 

 

      

■主催     ㈱Keisei・日本組織なじみ塾 

■募集対象  ２０１５年卒業予定の外国人留学生、又は、内定者、就職予定者 

■募集人数  １０名（先着順） 

■申し込み   ㈱Keisei 張 宛に【大学名、氏名、所属、学年、連絡先／TEL, Email】 を送信してください。 

        受付用 info@careerkeisei.com （件名：【申込】自動車業界志望留学生向けの就活研修会） 

■申込期限   7 月 2 日（火） ２４：００まで （※弊社の返信メールを持って正式受付とする） 

■㈱keisei   中部地区を中心とした外国人留学生向け就職支援、教育研修の専門会社です。  

ホームページ  http://www.careerkeisei.com      
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